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Campos Dealer

CADASTRANDO UMA OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS

Em uma visita, o vendedor Carlos apresentou alguns produtos para o
cliente Augusto, e destes produtos, Augusto se interessou pelos
produtos.
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Percebendo isso, Carlos cadastrou esse interesse do cliente Augusto LE V.
como uma Oportunidade de Negécio no aplicativo do Campos y/ .1 " -
Dealer, para que pudesse posteriormente dar continuidade a , N
negociagao com o cliente. e
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Cadastro de Oportunidades de Negocios no App




Criando Negécio no App Campos Dealer

Campos Dealer

2@ = alal 59%&

e = oalal 59%&

s, Qa ¥ Negécios Q VY : — 5

X EM ANDAMENTO CONCLUIDO Selecione o cliente
EM ANDAMENTO CONCLUIDO

Cliente Acre

Codigo: Néo informado
CPF/CNPJ: N&o informado
Telefone: (41) 000000000

o —————————— ~ Enderego: rua
’ . N idade: Epitaciolandia/
[ 1-Para criar uma Crdede Fpneiclnda/ne
| . 1 Cliente
i oportunidade de ! pemmme . —
1 s e P ’ \
: negOCIO atraves : ll 3- Selecione um \l Cliente Alagoas
1 . ~
: dg A"pl\FI’, a(,:e.SS:.! a : : C||ente, voce pOde : Cadigo: Nao informado
] . 1 CPF/CNPJ: N&o informado
\aba Wegocio” | pesquisar pelo - o oo
I M 1 nderego: rua
: nome ou SEIeCIonar : (Eii:ad: Quebrangulos/Al
i um clientede sua
1 - - 1
1 carteira de clientes. !
1
1 Cliente Amapa
1 . ~ 1
! Caso o cliente nao ! Cédigo: Nao informad
' esteja cadastrado, ! Teletone: (a1)'
Y 25 \ ~ Endere
| 2-Toque em (+) | >l ' vocé pode cadastrar!
N e y ' em (+) )
[N \\ /,
@ = Cliente fais Cliente Amazonas I

Tela Inicial Acdo Cliente

www.camposdealer.com.br \.
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Campos Dealer
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- Empresa - Esse campo esta disponivel
apenas para vendedores que possuem
permissao em duas ou mais filiais

- Escolha para qual funil e etapa em que o
negodcio se encontra
b e e e oo
I . . 3
' - Data Primeiro Contato com o cliente
L
1
1
. - Valor do Negécio
\
\\ v

B e e e e e e e e e e e e e e e
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Criando Negécio no App Campos Dealer

11:16 B e =alal 72%a

¢ Negécio v v

11:49 8 & Aealal 77%6

2 Cliente Acre

@ Toque para Visao 360°

Empresa

Campos Dealer - Atendimento ao Cliente -
Curitiba

Funil

Funil de Vendas

Etapa do negdécio no funil

Oportunidade Orgamento

Forma de entrada

Data do primeiro contato com o cliente

26/12/2024

Valor

Observagao

®  r @

Negociacéo Produto Usados

Il O

Negdcio \/
2 Cliente Acre

@ Toque para Visao 360°

Observagédo

Data de previsao de compra

* Data em que o cliente pretende realizar essa nova compra

5 - Apés preencher
todos os dados da guia
Negécio, clique no
icone check para salvar

Data de previsdo de Faturamento

Probabilidade de fechamento

Y % %

Produtos vinculados

- —— - —
~ e ———

Total de Produtos: 00
Valor Total R$00,00

Negdcio em andamento, toque para alterar

/’OBS: Durante o preenchimento d;

informacgoées, é possivel que existam regras de

2| B @ Playbook de vendas ativada, que podem
e obrigar o preenchimento de algumas
informagcées, como: Valor do Negécio,

Condicao de pagamento, Produto, Etapa do
funil, Formas de entrada, Propriedade, etc

—— -
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e app Campos Dealer trabalha de forma offline, ou seja, ndo é necessario conexdo com a internet para
registrar as suas informacdes.

Mas para que as suas negocia¢des sejam sincronizadas com a plataforma Web do Campos Dealer é necessario
realizar sincronizacao do App

e —————

Campos Dealer

B8 %l 72%6 10:03 B = .l 72%a
09:54 BE =Sl 71%E
Negécios Q VY X gNen
< | Negdcio
. EM ANDAMENTO CONCLUIDO 9 Pedro - Vendedor
; i Vendedor
(%) Toque para Visio 360° 1 1-Toque no icone da
| seta @liente Acre =
o mrrnneidgaraamone 0 oo M- - m - - o iy 2 Campos Dealer - Atendimento ao Cliente -
Cadigo: 24122611571117898 mpresa: (rjm:)b%) Dealer - Atendimento ao Cliente - r Curitiba
Etapa: Oportunidade
Empresas W5 & 2 s S AL Gl 2029 ~- - - -=-==te=s===== Primeiro contato: 26/12/2024
I{ 2 —- Abra o Menu Tipo: Nao informado yal Notificagdes
1 Obs: Observagéo nao informada
1 Lateral Propriedade: Nao informado { ___________________ \ @ Conﬂgura(;c”)es
N e e e e )
o * 4 % K K | 3-Toqueem ! : 2 5 -
uni \ Si . li . ' Sincronizar aplicativo
Funil de Vendas Valor: R$500.000,00 ' Incronizar ap |Cat|V0, ”
------------------ - nexos

Etapa do negécio no funil
i

Forma de entrada

Reportar um problema

Central de ajuda

Sair (logout)
Data do primeiro contato com o cliente

26/12/2024 o
Dados de ativagao

Valor
RESAN NNN NN

@ B ©

Negociagao Produto

(@ campos
1

| / fe e . . !
www.camposdealer.com.br \. 1 Negécio Criado e sincronizado com a WEB ,:
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Adicionando Produto ao Negdcio
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Campos Dealer

Adicionando Produto ao Negécio

A medida que os dois conversavam, Augusto falou que estava
interessado em uma colheitadeira, entao o vendedor Carlos mostrou
os produtos disponiveis pelo aplicativo do Campos Dealer e em
seguida adicionou a colheitadeira ProHarvest 3000 no negdcio.

www.camposdealer.com.br \:




Campos Dealer

11:49 [ Al il 77%@

<  Negdcio
2 Cliente Acre

@ Toque para Visdo 360°

Observagao

* Data em que o cliente pretende realizar essa nova compra

Data de previs&@o de Faturamento

Probabilidade de fechamento

* % %

Produtos vinculados

v

Total de Produtos: 00
Valor Total R$00,00

Negdcio em andame ito, toque para alterar

& hol

Negociagédo Produto Usados

Adicionando Produto ao Negécio

12:03 8 © = .l 80%a

Negécio (Produto)

2 Cliente Acre

Caso este negécio est
na tela principal de ne
produtos o valor do negécio
dos valores desses

6 - Para adicionar
o Produto de !
Interesse do !
cliente, acessea !
.aba “Produto” )

(TTTTTTT T T T =

1 7-Toque em (+)

! )
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Negécio  Negociagdo Usados

1l

17:55 8@ .l . 84%a

s VvV o

< Produtos (v.19)

Informagées do negécio
Cliente Acre - Oportunidade

Base de produtos Atualizado em 26/12/2024 141

MODELO 24

Marca: MARCA 24

@, cédigo: 24 ]
é Codigo FINAME: Nao informado
k Quantidade em estoque: 0
& Descrigao: COLHEITADEIRA 4

Qtd:

MODELO 25 1

Marca: MARCA 25

Cédigo: 25

Cddigo FINAME@NZo informado
Quantidade em gstoque:
Descrigao: COLHEITADEI

0Otd: Produto nallvine

- ——— - ——— - =

V4

| 8 - Selecione o
produto que deseja
vincular a esse
negocio

- —— -

MODELO 26

Marca: MARCA 26

Cédigo: 26

Codigo FINAME: N
Quantidade em estoque: (
Descrigao: A

Qtd:

MODELO 27

Marca: MARCA 27

Cédigo: ~
Caddigo FINAME: N&o informado

Nuantidade em actaane: N

1 O




Adicionando Produto ao Negécio

Campos Dealer

8 e .l 83%a

B e = .. 84%m

Informacao do produto

Quantidade

1
G Visualizar foto de capa

Valor unitério Valor total
J_ Adicionar produto R$500.000,00 R$500.000,00
oo e e \ ¢ [J Produto Usado
1 . o 1 Visualizar anexos a
1 9 - Toque em Adicionar produto Observagdo
'\ ___________________________ ,I Informe a observac
VOLTAR Descrigao do produto
COLHEITADEIRA 4
DS \\
’ \

10 - Informe: CANCELAR  SALVAR

- Quantidade

- Valor Unitario

I
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
\
\

Toque em SALVAR )

www.camposdealer.com.br \.




Adicionando Condicao de Pagamento e Informa¢oes Complementares
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Campos Dealer

Adicionando Condi¢oes de Pagamento e Informag¢ées Complementares

Com a Oportunidade de Negdcios do cliente Augusto registrada no
Campos Dealer, o vendedor Carlos pode continuar negociando,
passando pelas etapas do Funil de Vendas a medida que ele for
evoluindo a negociagao.

Entdo, Augusto e Carlos comecaram a discutir sobre condi¢goes de
pagamento, e para nao perder e nem esquecer nenhum detalhe, o
vendedor Carlos comecou a registrar as condi¢gdes e outras
informacoes complementares no Campos Dealer.

www.camposdealer.com.br \.
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Adicionando Condi¢cao de Pagamento e Informag¢dées Complementares

Campos Dealer

16:51 B & =l 83%u 16:54 B Q= .l 84%u

Negdcio (Produto) Q i Negécio (Qualificagao)

2 Cliente Acre 2 Cliente Acre

MODELO 24 Marca: MARCA 24

Cédigo: 24 /]
Cddigo FINAME: Néo informado

Quantidade em estoque: 0

Descrigao: COLHEITADEIRA 4

Resumo Necessidade Autoridade Condigao

O Necessidades

Adicione uma nova necessidade.

Qtd: 1
Valor unitario: R$500.000,00
Valor total: R$500.000,00

A Autoridades

Adicione uma nova autoridade

@5:’] Condigao de pagamento

Adicione uma nova condigao

"""""""""""" ' Consequéncias|e implicagoes

Adicione uma nova confequér

£ Data de previséI: de compra

Informe uma data de p

16:58 8 e = ..l 85%m

Negdcio (Qualificagao)
2 Cliente Acre

idade  Autoridade Condigdo Consequéncia

- Como pagara?

- Qual fonte (Banco, Recurso préprio, Consorcio,
Etc..).

- Quando pagara?

- Qual é a ideia de recurso que tem disponivel para
essa nova aquisi¢ao?

( .
A 4 ! 2 - Depois em
4 @) ® 1 Condicao de pagamento @ r ®

Negécio @ Negociagdo Usados  Mais gl ~— -~~~ ~-—-~-=-==-===s=========-<= Negécio Produto Usados

I @)

www.camposdealer.com.br \.
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Produto Usados
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Campos Dealer

- e e e e e e e e e e

4 - Preencha os campos:

-
4

- Valor do Negécio

1
, - Condicao de pagamento
1
- Instituicdo financeira

www.camposdealer.com.br \.
L———

Adicionando Condi¢cao de Pagamento e Informag¢dées Complementares

17:42 © €l 81%a

<  Condigao de pagamento v

a Cliente Acre

- Como pagara?

- Qual fonte (Banco, Recurso proprio, Consdrcio,
Etc..).

- Quando pagaréa?

- Qual ¢ a ideia de recurso que tem disponivel para
essa nova aquisicao?

Condicao
O Préprio @ Financiado

Valor

R$500.000,00

Instituicédo financeira

111 - Banco Teste

Observacgéao

Financiamento Banco

-—— - ——

N

Ap6s preencher todas as
informacdes toque no icone
do check para salvar

- e e o e e e e e e e e

—_—————



Adicionando Condi¢cao de Pagamento e Informag¢dées Complementares

Campos Dealer

16:51 Bl ®.l84%m 16:55 © il 84%m

& Negécio v & Negécio v
2 Cliente Acre 2 Cliente Acre
@ Toque para Vis&do 360° @ Toque para Visdo 360°

* 0 valor & definido de acordo com o(s) produto(s)

Codigo: 24122611571117898 Observagéo

Empresa
Dealer - Atendimento ao Cliente Data de previsdo de compra

Funil * Data em que o cliente pretende realizar essa nova compra
T T E e e e e e e e e e e e e m e —m e m === \ Funil de Vendas Data de previsdo de Faturamento

[ Ao preencher todas as guias com as informacaes, o | Selecione a data de previ

' Negécio estara completamente cadastrado em seu Etapa do negécio no funil

:\ app Campos Dealer /: D Probabilidade de techamemo

* % ¥

Produtos vinculados

Forma de entrada

Total de produtos: 1
Data do primeiro contato com o cliente Valor total: R$500.000,00

26/12/2024

@ 1y & B e ®

Negociagdo Produto Usados i Negoci Negociagdo Produto Usados

[ O 1 O

www.camposdealer.com.br \.
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Definindo o0 negdcio como Ganho ou Perdido
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Campos Dealer

Definindo o negécio como Ganho ou Perdido

De acordo com o avanco das negociacdes, Augusto decidiu
finalmente comprar a colheitadeira, entdo para marcar que o
negocio havia sido fechado, Carlos registrou no sistema.

www.camposdealer.com.br \.
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Definindo o negécio como Ganho ou Perdido

Campos Dealer

16:55 ol 84%m

8@ .l 85%m

Q¥ 84%m

< Negoécio v
2 Cliente Acre

@ Toque para Visédo 360°
* 0 valor é definido de acerdo com o(s) produto(s)

Observagéo

3 aqui 0 que estd sendo negociado Cliente Acre

Qual a conclus@o dessa negociagéo?

Data de previsao de compra .
Cliente Acre

Selecione a data de previsdo . - ] Negécio ganho
* Data em que o cliente pretende realizar essa nova compra Qual a conclusdo dessa negociagéo? 7 \
- N ' 3 - Preencha: '
Data de previsdo de Faturamento II . 1 g : I
- , 2 - Selecione a | |C} Negdcio ganho . Data d | . : Este negdcio foi ganho quando?
elecione a data de previsdo de
1 ~ L . 1 = Data ae conciusao
1 conclusao do negédcio | | 2
\ 5 . 4 <
Probabilidade de fechamento N ——— - . | Negdcio perdido ! . 1 Por qual motivo classifica esse ganho?
N S ' - Motivo I
* * *( - . 1
' (Ganho/Perdido)
CANCELAR So _
Produtos vinculados
Total de produtos:1 -~ MR e e e e e e o2
7 Y

Valor total: R$500.000,00 CANCELAR CONCLUIR

i1 - Toque no botao

1

i toque para alterar”
N\

.~ ——————

4 @ » ©
Negocio  Negociacdo  Produto Usados

[l @

www.camposdealer.com.



Definindo o negécio como Ganho ou Perdido

Campos Dealer

B e .l 84%m 8 e .l 84%m

Negécios Q Y

EM ANDAMENTO I CONCLUIDO I

A

Negdcios aQ Y

EM ANDAMENTO CONCLUIDO

Cliente Acre Oportunidade

Empresa: Campos Dealer - Atendimento ao Cliente - \;\,
Curitiba

Etapa: Oportunidade

Primeiro contato: 26/12/2024
Tipo: Nao informado

Obs: Observagdo ndo informada
Propriedade: Ndo informado

Valor: R$500.000,00
A

- - ——

i Assim que concluidos
I r . .
1 0s negécios ainda
|
1

—_———

ficam disponiveis na
. aba CONCLUIDO ,,

N e -

@ = 202

Tela Inicial Acdo Cliente

@ = 4ok 8o

ela Inicial Agdo Cliente

www.camposdealer.com.br \.
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Resumo do Procedimento
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Campos Dealer

Resumo de Todos os Passos
1. Criar novo Negécio:
+ Acesse o sistema de vendas
« Adicione o cliente ao negodcio
* Preencha as informacdes solicitadas, como etapa, data de primeiro contato, valor, etc.
+ Adicione o produto de interesse do cliente

2. Adicionar Produtos no Negécio:

+ Acesse a aba Produto dentro do negdcio criado

+ Selecione o produto de escolha e defina a Quantidade e o Valor Unitario
* Revise e salve o negdcio

3. Acompanhar o Negoécio:
+ Acesse 0 negocio
*+ Movimente o negdcio para a etapa em que ele se encontra a medida que a negociacao evoluir

4. Ganhar/Perder o Negécio:

* Selecione o botao “Negodcio em andamento, toque para alterar” dentro do negdcio
+ Selecione se 0 negdcios foi Ganho ou Perdido

+ Escolha um Motivo de Ganho/Perda

* Se necessario adicione uma observacao

Dica: Sempre que possivel realize a sincronizacao do aplicativo.

www.camposdealer.com.br \.
L———
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